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□ 重庆日报记者 左黎韵

“我想要台绞肉机。”
“我想要一床棉被。”
……
9月 19日，记者来到位于渝中区大溪沟

街道的“渝惠助”社会救助服务联合体（以下
简称联合体），展示大厅里，一棵心愿树上密
密麻麻地挂着桃心形的便签，工整的字迹写
着一个个愿望。

“我们从辖区困难群体的实际需求出发，
通过征集他们的‘微心愿’设置了这棵‘心愿
树’。”联合体负责人郭美玲介绍，他们把一个
个心愿制作成卡片，悬挂于“心愿树”上，发动
社区党员、志愿者、爱心人士及企业等前来认
领，已有30多名困难群众获得关爱。

1部“爱心轮椅”圆了老人的
临终心愿

已经去世的王科英老人是“心愿树”计划
首批关爱的特困老人之一。

去年底，80多岁的她被确诊为直肠癌晚
期，行动极为困难。王奶奶一生未婚，无儿无
女，在社工去家里探望她时，老人说出最后的

心愿：“想再出去走一走。”
在联合体的呼吁下，有爱心企业主动为

老人捐赠了一部爱心轮椅。在老人生命的最
后阶段，社工将这部轮椅送到老人家中，并推
着她到楼下的公园散了心。今年 2月，王奶
奶病情恶化，安详离世，那部轮椅陪着她度过
了最后的时光，给她带来温暖。

“联合体成立后，我们的社工在走访中发
现，一些困难群众常常因为经济困难、行动不
便等原因，连一些生活中的微小心愿都无法
完成，这让他们感到孤独和无助。”郭美玲
说。自去年“心愿树”计划启动后，社工们将
他们小小的心愿制作成卡片，悬挂在树上，发
动社会爱心力量进行认领。

1幅画为孤寡老人抚平心中
的思念

86岁的曾爷爷独自居住在南岸区城南
家园的廉租房里，因为户籍地在渝中区，他也
成了联合体帮助的对象。

社工入户探访时，曾爷爷拉着他们说了
许多心里话。曾爷爷的母亲过世早，老人最
大的遗憾就是连一张她的个人照片都没有保
留下来。

郭美玲和社工们得知后，悄悄行动起来，
他们联系了四川美术学院的大学生志愿者，
根据翁爷爷手中一张模糊的全家福照片，复
原绘制出了他母亲的素描肖像。

当志愿者将这份特殊的礼物送到曾爷爷
家中时，他凝视着母亲栩栩如生的画像，不禁
潸然泪下。“母亲是我这一生最亲的人，谢谢
你们，让我仿佛再一次见到了她。”曾爷爷激
动地说。

小小的“心愿树”承载着困难群众一个个
微小而实际的愿望：他们有人收到一个电饭
煲，有人得到盼望已久的电热毯，还有人享受
了一次免费上门清洁服务……点滴善意，也
为他们带来一份份生活的“小确幸”。

1副球拍让困境少女走出阴霾

14岁的小雨（化名）是一名特困儿童，第
一次见到她时，她低着头，显得格外沉默。社
工和她交流时，她往往要过很久，才轻声回应
一两个字。

“小雨的妈妈早逝，父亲又身患残疾，特
殊的家庭环境让她从小就有些自卑。”郭美玲
说，到了青春期，小雨变得叛逆，父女间经常
因为学习而争吵，关系几乎跌到了“冰点”。

在逐渐的交往中，他们发现小雨非常喜
欢打羽毛球，只是她在学校朋友不多，打球时
也常常找不到人陪。

有一次，社工们和她谈起羽毛球时，小
雨还从柜子里拿出羽毛球拍，现场展示起自
己的球技。“那副拍子看上去很旧。”郭美玲
回忆道，这副球拍她从小学用到现在，很想
换副新的。

几天后，联合体组织了一场团建活动，郭
美玲特意邀请小雨来参加羽毛球比赛。赛场
上，社工们陪着她一起挥拍。小雨来回奔跑，
脸上洋溢着灿烂的笑容。

比赛结束后，郭美玲走上前，将一副崭新
的球拍送到小雨手中，这份突如其来的礼物
让她又惊又喜。“谢谢你们！”她紧紧抱着球
拍，眼眶一下子就红了。

郭美玲说，他们通过发起社区爱心捐赠
活动，为小雨募集到了这副崭新的羽毛球拍，
帮助她完成了小小的微心愿。这以后，小雨
渐渐走出了阴霾，学着理解父亲，学习也倍加
努力。今年她考上了自己心仪的职业学校。

这棵联合体里的“心愿树”是渝中区诠释
民生幸福的生动注脚。“我们通过一条条手写
心愿，唤醒社会的爱心，给予特困群体更多关
爱与鼓舞。”郭美玲说。

□ 垫江报记者 周迎迎

“这些年跟着村里养乌鸡，去年光卖鸡和
鸡蛋，就赚了六千多元！”每到早晨，垫江县普
顺镇长柏村村民李家英就蹲在自家鸡舍旁，
攥着刚捡拾的乌鸡蛋，满脸笑意。

如今的长柏村，早已告别“守着青山没饭
吃”的窘境。沿着新修的水泥路前行，可以看
到家家户户院坝旁都围起了鸡舍。这一改
变，得益于五年前村里大力发展乌鸡的决定。

山坳破局：生态资源变富民资产

“咱长柏村，山多林密，到处是野草、虫
子，泉水清得能直接喝，可就是穷！”说起以前
的日子，村党支部书记吴绪明忍不住叹气。

2016年，他刚当选村党支部书记时，首
次村民大会上，台下多是留守老人与儿童
——年轻人要么外出务工，要么宁愿在镇上
打零工，也不愿回村种地。

“绪明啊，咱村的地都是好地，种的玉米、
红薯都甜，可卖不上价钱，这可咋办呀？”一位
老党员的话，像根刺扎在吴绪明心里。

那段时间，他带着村支“两委”班子成员，
挨家挨户走访，走了 20多天，摸清了村里的

“穷根”——土地零散，不成规模；没特色产
业，年轻人留不住；想搞点养殖，又没技术、没
销路。

而转机发生在垫江鸿发超市负责人何成

祥的一次走访中。
那时，何成祥正在寻找一个村来合作喂

养乌鸡。来到长柏村，他发现长柏村有山有
林，不缺天然饲料，资源丰富，很适合规模化
养鸡。

可把想法抛给村民时，却遭到质疑：“鸡
容易生病，一闹瘟疫就赔底朝天！养多了卖
给谁？以前也有人养鸡，最后要么自己吃，要
么低价贩卖，根本不赚钱。”这番话，道出了多
数村民的顾虑。

为此，何成祥承诺：免费提供鸡苗、统一
回收产品、全程技术指导。即便如此，吴绪明
仍不踏实，他请来镇产业发展服务中心专家
帮助分析和研判。

专家实地考察后当即定论：“长柏村生态
环境非常适合养乌鸡。山林给了乌鸡充足的
活动空间，又有干净的泉水和野草虫子，可供
乌鸡觅食，为养殖生态鸡提供了充分资源，定
不愁卖。”

有了专家给的“定心丸”，村里通过召开
院坝会征求群众意见，发现大多数村民都愿
意尝试。村里随即规划，购置专业围栏、建设
规范养鸡场。2021年 4月底，成立重庆市垫
江县普顺生态农业专业合作社。5月，3万只
乌鸡苗运抵长柏村，家家户户走上了养殖路。

“那阵子，我白天晚上都会查看鸡仔情
况，就怕出岔子。”吴绪明回忆，好在乌鸡苗成
活率高，三个月后陆续产蛋，大家都拿到了首
笔增收款。

生态养殖：“绿色招牌”赢得市场

为确保乌鸡品质，合作社制定了《土鸡养
殖及功效鸡蛋合作协议》，从种苗、饲料到防
疫，条条细化。协议明确：种苗须从正规养殖
场引进，每批检疫；饲料仅限玉米、豆粕、红薯
藤、南瓜等天然食材，偶尔加艾草、蒲公英防
病提味；每天让乌鸡在山林活动至少4小时，
自主啄虫食草。

合作社在产品包装与营销上同样用心。
乌鸡蛋因蛋黄大、口感香、营养价值丰富，合
作社统一收购后，用印着“普顺长柏村生态乌
鸡蛋”的包装盒封装，盒内附卡片，标注乌鸡
蛋吃法与营养价值。

“这些细节很讨客户喜欢，不少人说贴
心。”吴绪明笑着说，“我自己养了80只鸡，一
年能挣2万余元。”

产业兴村：多渠道销售助农增收

“刚开始养乌鸡时，全村500余户都加入
了，第一年出栏超 3万只，销售额就突破 450
万元。”吴绪明捧着养殖台账，笑容满面。台
账上，每户养殖数量、出栏时间、销售收入清
晰明了，红色数字节节攀升，映照着村民渐鼓
的腰包。

养殖期间，合作社承担起统一供苗、统一
标准、统一收购价的职责，还建立了质量追溯
体系保障品质。“这为我们打造品牌打下了基

础。”吴绪明说。
销路拓展上，合作社双线发力。初期主要

对接县城超市与农贸市场，随后瞄准了线上市
场，在抖音、微信开通账号，拍摄村民喂鸡、捡蛋
及乌鸡山林活动的视频，吸引线上消费者。

“很多网友看了视频，私信问怎么买。”吴
绪明介绍，合作社还请了专业主播做直播，

“现在每次直播有几百人看，最多一天卖100
多只鸡、5000多枚鸡蛋。”

合作社按预定情况把当天收到的土鸡蛋
打包邮寄，市内1天即可送达，市外2至3天也
能送达，保证买家拿到手的土鸡蛋足够新鲜。

目前，合作社已带动长柏村 600多户农
户参与土鸡养殖，每天可收鲜鸡蛋 5000至
10000枚，全年户均增收5000元，村集体经济
年增收6万元。

产业旺了，村民富了，村子也添了人气。
曾经不知名的长柏村，因乌鸡养殖打响了名
号，不少在外企业家回乡投资，闲置土地得以
流转，全村处处“生金”，焕发勃勃生机。

谈及未来，吴绪明规划清晰：依托土鸡养
殖产业，辐射果园建设，结合林下产业，打造
集“游、学、食、购、娱、住”于一体的观光科普
基地，探索农旅结合新商业模式，注入更多发
展活力，让村民日子越过越甜。

乌鸡产业兴 村民钱包鼓

垫江长柏村：生态养殖敲开致富门

近日，重庆平创半导体研究院有限责任公司生产车间，
工人正在储能产品生产线上忙碌。重庆平创半导体研究院
有限责任公司于2019年11月在璧山成立，是高效能半导体
技术与数字能源解决方案提供商。近年来，璧山区大力实
施创新驱动发展战略，完善科技创新体制机制，推动生产制
造向智能化、信息化、数字化迈进，提升企业智能制造发展
水平，助推经济高质量发展。 璧山报记者 曾清龙 摄

璧山

储能电池生产忙

□ 荣昌报记者 张泽美 文/图

9月19日上午，荣昌区2025年“中国农民丰收节”暨
“土特产”电商带货活动现场，23个直播工位沿两侧排开，
21个镇街的95种特色农产品，在本土助农主播此起彼伏
的介绍声中，通过直播镜头出现在全国广大网友眼前。

“家人们看这果肉！龙集镇葡萄刚摘的，酸甜不涩！”
主播邓顺捏着一颗葡萄凑近镜头，翠绿果肉裹着黑籽的
画面刚出，弹幕里“想要”立刻刷屏。他手速没停，一边播
放葡萄基地的视频，一边喊出优惠价，随着后台不停的订
单提示音，话音刚落10分钟，20箱葡萄就被一抢而空。

全场最亮眼的要数“荣昌卤鹅哥”的直播间——镜头
前摆着油亮的卤鹅，主播切肉时香气仿佛飘入屏幕，2小
时销售额就冲到了2万元。

线下展销区同样人气火旺。峰高的蔬菜、菜油，清江
的大米，双河的麻竹笋，铜鼓的鸡蛋等特色农产品整齐陈
列，吸引不少市民驻足选购，感受丰收的喜悦。

“既能看直播比价，又能当场摸一摸实物，比光网购
踏实！”市民李阿姨提着刚买的菜油，又凑到鸡蛋摊位前，
拿起一枚对着光看新鲜度，忙得不亦乐乎。

截至活动结束，23个直播间线上销售总额 13万元，
现场销售7万元，线上线下累计突破20万元。

荣昌区农业农村委相关负责人表示，本次丰收节通
过线上线下联动，为本土特色农产品搭建了“走出去”的
新渠道，让消费者更直观地体验丰收成果。

下一步，荣昌区将继续拓宽助农销售途径，推动“互
联网+农业”深度融合，促进农民增收、农业增效。

荣昌

镜头内外皆丰收

渝中区：一棵“心愿树”圆了30多名困难群众的“微心愿”

直播现场直播现场。。


